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POURQUOI EST-IL IMPORTANT DE CALCULER LE COUT DE REVIENT D'UN PRODUIT ?
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QUE FAUT -IL PRENDRE EN COMPTE POUR CALCULER LE COUT DE REVIENT ?

LES CHARGES / LES COUTS - ensemble des dépenses liées & I'achat ou d la fabrication du produit.
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Calcul des quantités utilisées / temps passé pour un produit
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COMMENT CALCULER LE COUT DE REVIENT D'UN PRODUIT ?

Méthode des « codits complets » > prise en compte de toutes les charges de I'entreprise
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COMMENT CALCULER LE PRIX DE VENTE A PARTIR DU COUT DE REVIENT ?
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Y A-T-IL D’AUTRES ELEMENTS A PRENDRE EN COMPTE DANS LA DEFINITION DU PRIX ?
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COMMENT CALCULER LE PRIX DE VENTE A PARTIR DU COUT DE REVIENT ?
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