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MANAGEMENT SCIENCE DE GESTION & NUMERIQUE

« COMMENT DÉTERMINER LE PRIX 
DE VENTE D’UN PRODUIT A PARTIR 

DE SON COÛT DE REVIENT ? »

… pour découvrir, comprendre, réviser…

Mon cours en …



BENEFICES

FINALITE LUCRATIVE

POURQUOI EST-IL IMPORTANT DE CALCULER LE COÛT DE REVIENT D’UN PRODUIT ?

Production marchande

Nécessité de calculer le 

COÛT DE REVIENT

« ce que coûte 

le produit à 

l’entreprise ? »



LES CHARGES INDIRECTES

→ charges générales de l’entreprise qu’on ne peut 
directement imputer à un produit en particulier

LES CHARGES DIRECTES

→ charges qu’on peut directement rattacher à un produit

QUE FAUT-IL PRENDRE EN COMPTE POUR CALCULER LE COÛT DE REVIENT ?

LES CHARGES / LES COÛTS → ensemble des dépenses liées à l’achat ou à la fabrication du produit.

APPROVISIONNEMENT COMMERCIALISATION - DISTRIBUTIONPRODUCTION

Personnels 
administratifs

Matières 1eres Equipements 
Machines

Salaires 
des ouvriers Loyers / Véhicules Informatique

Calcul des quantités utilisées / temps passé pour un produit Nécessité de définir une « clef » de répartition de ces charges



COMMENT CALCULER LE COÛT DE REVIENT D’UN PRODUIT ?

Méthode des « coûts complets » → prise en compte de toutes les charges de l’entreprise

COÛT 
D’APPROVISIONNEMENT

Charges directes 
Exemple  →  les matières 1eres…

Charges indirectes 
Exemple  →  % des coûts du service 

« achats »…

Charges directes
Exemple  →  temps de travail d’un ouvrier…

Charges indirectes
Exemple  →  % du loyer du bâtiment…

COÛT DE PRODUCTION

COÛT DE DISTRIBUTION / 
COMMERCIALISATION

Charges directes
Exemple → Les emballages…

Charges indirectes 
Exemple → % des coûts sur service 

marketing…

COÛT DE REVIENT 
DU PRODUIT



COMMENT CALCULER LE PRIX DE VENTE À PARTIR DU COUT DE REVIENT ?

COÛT DE 
REVIENT

PRIX DE VENTE 
Hors Taxes

(PVHT)

MARGE 
COMMERCIALE
(taux de marge)

Taxe sur Valeur Ajoutée 

PRIX DE VENTE 
Toutes Taxes Comprises

(PVTTC)

=

C’est plus simple avec un exemple ! 

= 200 €

= 40 %

= 20 %

Prix de Vente HT

Prix de Vente TTC

PVHT

200 x 1,40 = 280 €

280 x 1,20 = 336 €

+40% 
↕

x 1,40

+20% 
↕

x 1,20



Y A-T-IL D’AUTRES ÉLÉMENTS À PRENDRE EN COMPTE DANS LA DÉFINITION DU PRIX ?

Différenciation

(compétitivité produit)

Domination par les coûts

(compétitivité prix)
« Combien sont-ils 
prêts à dépenser ? »

« Quelles sont leurs pratiques 
en termes de prix ? »

==



« comment déterminer le prix de vente d’un produit a partir 

de son coût de revient ? »
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